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Od tego roku nawet dwukrotnie wyzsze faktury za
prad. Przedsiebiorcy powinni jak najszybciej
sprawdzi¢ swoje umowy

o Firmy przyzwyczaily sie, ze przez ostatnie lata mogly korzystac z
ustawowo zamrozonej stawki za energie elektryczna. Od stycznia
2025 roku nie moga juz na nia liczyc¢.

e Przedsiebiorcy, ktorym zakonczyt sie okres obowiazywania cennika
promocyjnego, wpadng na cennik standardowy swojego sprzedawcy.
Stawki takich cennikéw sq nawet dwukrotnie wyzsze.

e Aby unikna¢ wyzszych rachunkoéw za prad, nalezy jak najszybciej
zadecydowac sie na wybrana oferte. Pierwsze wysokie faktury trafia
do firm juz na dniach.

Ustawowo zamrozona stawka za energie elektryczng zostata wprowadzona w 2023
roku, aby chroni¢ matych i $rednich przedsiebiorcéw przed rekordowo wysokimi
cenami. Jak pokazaty ostatnie miesigce, rynek ustabilizowat sie, a ceny pradu wrocity
do poziomu sprzed inwazji Rosji na Ukraine, dlatego od biezgacego roku ceny energii
dla przedsiebiorcow nie bedq juz regulowane z urzedu. Z zamrozonej stawki bedg
mogli korzystac¢ wytacznie tzw. odbiorcy wrazliwi, czyli wspdlnoty mieszkaniowe,
ztobki itp.

- Jesienig czes¢ przedsiebiorcow czekata z decyzjg o podpisaniu nowych warunkdow
dla umowy na zakup energii elektrycznej do momentu publikacji decyzji o
przedtuzeniu lub koricu zamrozenia stawek. Inni przyzwyczaili sie, ze przez ostatnie
dwa lata ich rachunki byty state i zapomnieli o swoich umowach. Teraz mogqg to
dotkliwie odczué. Przedsiebiorcy, ktérym wygasty warunki promocyjne na umowie za
energie, beda rozliczani po cenniku standardowym swojego sprzedawcy. Pod koniec
stycznia otrzymajq faktury za prad ze stawkg nawet dwukrotnie wyzszg niz ta, ktorg
aktualnie oferujg spotki obrotu — mowi tukasz Pawtowski, menadzer sprzedazy
dedykowanej MSP w Axpo Polska.

Czym jest cennik standardowy i dlaczego cena w nim jest wyzsza?

Umowy na zakup energii elektrycznej moga by¢ podpisane na czas okreslony lub
nieokreslony, ale w obu tych przypadkach przedsiebiorca nie musi obawiac sie, ze
zostanie bez pradu, a co za tym idzie - ze bedzie musiat wstrzymac swojg
dziatalnos$¢. Energia dalej bedzie ptyneta do jego firmy, ale jej koszt juz nie bedzie
rozliczany wedtug specjalnych warunkéw uzgodnionych ze sprzedawca.
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e Jesli umowe zawarto na czas okreslony i wygasta, klient zostanie
przeniesiony do sprzedawcy rezerwowego na tzw. taryfe rezerwowa.
Stawka w takim cenniku jest nawet trzykrotnie wyzsza niz ta, ktérg teraz
oferujg sprzedawcy.

e Jesli podpisano umowe na czas nieokreslony, ale dobiegt konca okres
warunkéw promocyjnych, klient nadal bedzie rozliczany u wybranego
sprzedawcy, ale teraz bedzie obowigzywat go cennik standardowy - okoto
dwukrotnie wyzszy niz gdyby zawczasu przedituzyt warunki promocyjne.

- Energie elektryczng na polskiej gietdzie mozna zakupi¢ w zaleznosci od ptynnosci z
okoto 4-letnim wyprzedzeniem. Promocyjne warunki cenowe ustala sie z klientem
maksymalnie na taki okres, na jaki w danym momencie mozna kupic¢ energie na
rynku. Niekiedy sprzedawca jest w stanie zaoferowac jg na nieco dtuzszy okres,
poniewaz dostarcza energie ze swoich wtasnych zrédet wytwdrczych, kupuje jg na
rynku pozagietdowym czy w kontraktach bezposrednich — méwi Rafat Jaglifski,
menedzer ds. polityki cenowej i zarzadzania portfelem dla MSP.

- Kiedy okres obowigzywania specjalnych warunkéw umowy na czas nieokreslony
dobiega konca, nalezy z wyprzedzeniem zgtosi¢ sie do sprzedawcy po nowa oferte.
Jesli przystowiowy Kowalski nie podpisze nowych warunkdw, jego dotychczasowy
sprzedawca i tak nadal zobowigzany jest dostarcza¢ mu energie. Sprzedawca nie wie
jednak, na jaki okres powinien zabezpieczy¢ wolumen, poniewaz Kowalski moze taka
umowe wypowiedzieé. Najczesciej klient po okresie promocyjnym przechodzi na
cenniki standardowe sprzedawcow oparte o statq cene, co sprawia, ze w cenie
sprzedazy nalezy skalkulowac ryzyko wspomnianego rozwigzania umowy i jej
bilansowania. Axpo natomiast kupuje energie elektryczng na rynku dnia nastepnego,
dzieki temu mozemy klientowi przedstawia¢ bardziej konkurencyjne warunki,
elastyczng forme wspdtpracy i ceny dostosowane do aktualnej sytuacji rynkowej -
dodaje Rafat Jaglinski z Axpo Polska.

Koniec umowy to tez dobry moment na zmiane sprzedawcy

Chociaz wiekszos$c¢ przedsiebiorcéw w Polsce nigdy nie zmieniato dotychczasowego
sprzedawcy energii, z roku na rok coraz wiecej z nich dostrzega korzysci z tym
zwigzane. Z danych Urzedu Regulacji Energetyki wynika, ze tqcznie w trzech
pierwszych kwartatach 2024 roku spétke obrotu zmienito 15,8 tysigca odbiorcow
biznesowych. To az dwukrotnie wiecej niz w catym roku 2023.

- Zmieniajac sprzedawce energii przedsiebiorca jest w stanie wynegocjowacé
atrakcyjng oferte, dopasowang do potrzeb firmy, a takze zdecydowac sie na inny niz
dotychczas sposob rozliczania. Przy obecnych nizszych cenach energii elektrycznej
odwrdcita sie tendencja z ostatnich kilku lat. Ponad potowa naszych klientow z
sektora MSP na rok 2025 wybrata rozliczenia po statej stawce. Na stawke w oparciu o
biezgce notowania na gietdzie zdecydowato sie 42% — mowi tukasz Pawtowski z Axpo
Polska.
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O Axpo

Axpo Polska jest czescig Grupy Axpo — najwiekszego producenta energii w Szwajcarii
i miedzynarodowego lidera w obrocie energig oraz odbiorze energii stonecznej i
wiatrowej. Na polskim rynku spotka dziata od ponad 20 lat, gdzie stafa sie jednym z
najwiekszych niezaleznych sprzedawcéw energii elektrycznej oraz odbiorcéw energii
produkowanej z odnawialnych zrédet. Axpo Polska $wiadczy ustugi dla blisko 35 000
firm, realizuje duze projekty fotowoltaiczne oraz rozwija magazyny energii i
biogazownie.

Wiecej informacji
Maja Kurpiewska
Komunikacja i relacje zewnetrzne, Axpo Polska
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