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Sprzedawcy energii walczg o klientow. To dobry
moment na renegocjacje warunkow

e Zdaniem ekspertow, matle i sSrednie firmy, nie majac wptywu na
geopolityczne wahania rynku energii, powinny dostosowac¢ swoja
strategie zakupowa do przyjetego modelu biznesowego.

e Coraz wieksza konkurencja na rynku energetycznym i walka cenowa
spé6tek obrotu zachecaja przedsiebiorcow do renegocjacji warunkoéw a
nawet zmiany sprzedawcy.

e Wedlug danych Urzedu Regulacji Energetyki w 2024 roku dokonano
121 proc. wiecej zmian wsrod odbiorcow z grup taryfowych A, Bi C
(tj. klientow biznesowych) niz rok wczesniej.

e Proces zmiany sprzedawcy energii jeszcze w tym roku ma by¢
znacznie usprawniony. Poméc ma w tym Centralny System Informacji
Rynku Energii (CSIRE), ktéry ruszy juz za kilka miesiecy.

W ostatnim roku ceny energii wrécity do poziomdw sprzed inwazji Rosji na Ukraine, a
wsérod spotek obrotu trwa zaostrzona konkurencja o klientéw. W tym roku na rynku
nadal bedziemy obserwowac walke cenowg sprzedawcoéw zapoczatkowang jeszcze w
2024 roku. Mozna spodziewac sie dalszego obnizania marz, a takze nowych
produktow i bardziej elastycznego podejscia samych sprzedawcéw. Wszystko to
sprawia, ze to dobry moment na rozejrzenie sie za dobrg ofertg na zakup energii, a
moze i zmiang sprzedawcy. Co wiecej, niebawem proces ten ma stac sie jeszcze
fatwiejszy dzieki CSIRE.

Jak dostosowac zakup energii do modelu biznesowego firmy

Z szacunkdéw Axpo Polska wynika, ze okoto 85 proc. mikro i 70 proc. $rednich
przedsiebiorstw nigdy nie zmienito sprzedawcy energii. Dane te pokazujg, ze
wiasciciele firm nie do konca zdajg sobie sprawe z mozliwosci optymalizacji kosztéow
energii, jakie daje dzis rynek. Co wiecej, istotne jest nie tylko to, ile obecnie kosztuje
energia, ale takze sposéb, w jaki firmy jg nabywaja.

- Rynek energii bywa nieprzewidywalny, poniewaz odzwierciedla czynniki
geopolityczne, na ktére mate i srednie firmy nie majg wptywu. Ich strategia
zakupowa powinna zatem by¢ dostosowana do przyjetego przez nich modelu
biznesowego. Jesli firma dostarcza swoim klientom produkty po statych cenach w
dtugim okresie i nie moze renegocjowac stawek ani dostosowac ich do zmian kosztow
energii, lepszym rozwigzaniem moze by¢ kontrakt ze statq ceng lub zakup energii w
transzach. Dzieki temu bedzie fatwiej oszacowac koszty i zapewnic stabilnos¢
finansowq przedsiebiorstwa. Z kolei firmy o bardziej elastycznym modelu moggq
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rozwazyc oferty zakupu z dynamiczng ceng - zwraca uwage Kacper Lalasz, zastepca
dyrektorka sprzedazy dedykowanej MSP w Axpo Polska.

W tym momencie na rynku dostepne sg rézne produkty energetyczne. Warto zapytac
swojego sprzedawce o nowg oferte lub rozwazy¢ zmiane sprzedawcy na takiego,
ktéry moze zaproponowac model zakupu energii dopasowany do charakteru
dziatalnosci prowadzonej przez danego przedsiebiorce.

Jak pokazujg dane Urzedu Regulacji Energetyki (URE), firmy MSP czeéciej poszukujq
rozwigzan i przekonuja sie, ze zmiana sprzedawcy nie wigze sie z ryzykiem. W 2024
roku odbiorcy z grup taryfowych A, B i C, czyli klienci biznesowi, dokonali az 17 770
zmian sprzedawcy energii. To wzrost o 121 proc. w poréwnaniu z rokiem
poprzednim, co wyraznie wskazuje na rosnaca aktywnosc przedsiebiorcow.

Bedzie tatwiej — niektorym nawet juz w tym roku

Celem uruchomienia Centralnego Systemu Informacji Rynku Energii (CSIRE) jest
przyspieszenie i usprawnienie procedury zmiany sprzedawcy energii. Zgodnie z
projektem ustawy przygotowanym przez Ministerstwo Klimatu i Srodowiska,
przystepowanie poszczegdlnych kategorii uzytkownikéw rynku energii do realizacji
zadan za posrednictwem CSIRE ma przebiegac etapami od 1 lipca 2025 roku do 19
pazdziernika 2026 roku.

System pozwoli na szybszg wymiane informacji miedzy uczestnikami rynku, co skroci
czas potrzebny na przeprowadzenie catego procesu zmiany sprzedawcy. CSIRE ma
rowniez zapewni¢ odbiorcom energii lepszy dostep do danych o ich zuzyciu. Dzieki
temu bedg mogli w bardziej Swiadomy sposéb podejmowac decyzje dotyczace
wyboru najkorzystniejszej oferty.

- Przedsiebiorcy czesto wahajq sie przed podjeciem decyzji o zmianie sprzedawcy
energii, poniewaz obawiajg sie ztozonosci procedur i przerw w dostawach pradu. W
rzeczywistosci proces ten moze by¢ réwnie prosty jak zmiana operatora sieci
komdrkowej czy dostawcy internetu. Aby zminimalizowaé wtasne zaangazowanie, po
wybraniu oferty mozna takze powierzy¢ proces zmiany nowemu sprzedawcy. Takie
rozwigzanie nie generuje dodatkowych kosztéw, a spotka obrotu kompleksowo
zajmie sie wszystkimi formalnoSciami, regularnie informujgc o postepie procesu. Co
wiecej, cata procedure mozna rozpoczac online w dowolnym, dogodnym momencie
przy uzyciu elektronicznego podpisu — dodaje Kacper Lalasz z Axpo Polska.

W obliczu rosnacych kosztow prowadzenia dziatalnosci, optymalizacja wydatkéw na
energie elektryczng staje sie jednym z kluczowych elementéw strategii finansowej
firm. Korzystajac z obecnej sytuacji na rynku energii, przedsiebiorcy moga
wynegocjowac u nowego sprzedawcy warunki pozwalajace na znaczne oszczednosci
na rachunkach za prad. Najwazniejszym etapem w catym procesie jest znalezienie
najkorzystniejszej oferty i rzetelnej spotki obrotu. Bardzo wazne jest do$wiadczenie
firmy oraz obecnos¢ na rynkach energii w réznych krajach. Wieloletnia dziatalnos¢
$wiadczy o stabilnosci sprzedawcy, a zagraniczny kapitat stanowi dodatkowe
zabezpieczenie. Jak wskazano wczesniej, nalezy rozwazac oferty, ktoérych sposdb
rozliczen jest dostosowany do modelu biznesowego przedsiebiorstwa.
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O Axpo

Axpo Polska jest czescig Grupy Axpo — najwiekszego producenta energii w Szwajcarii
i miedzynarodowego lidera w obrocie energig oraz odbiorze energii stonecznej i
wiatrowej. Na polskim rynku spotka dziata od ponad 20 lat, gdzie stafa sie jednym z
najwiekszych niezaleznych sprzedawcéw energii elektrycznej oraz odbiorcéw energii
produkowanej z odnawialnych zrédet. Axpo Polska $wiadczy ustugi dla blisko 35 000
firm, realizuje duze projekty fotowoltaiczne oraz rozwija magazyny energii i
biogazownie.

Wiecej informacji

Komunikacja i relacje zewnetrzne

Maja Kurpiewska
media@axpo.pl
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